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Anuncios de alzas de precio: 

“Son señales en la dirección correcta, 
pero nos preocupa la forma”

Como señales que apuntan en el sentido correc-
to, calificó el presidente de Fedeleche, Dieter 
Konow, las recientes alzas en los precios de la 
leche fresca anunciadas por las principales in-
dustrias lácteas que operan en nuestro país. Sin 
embargo, el dirigente cuestionó la forma y el 
momento en que han entrado en vigencia estas 
modificaciones en las ofertas de compra, espe-
cialmente en el caso de empresas que lideran el 
mercado como Soprole, Nestlé y Watt’s.
El dirigente reconoció que tras estos anuncios 
hay una coyuntura internacional que ha incidido 
para mejorar las expectativas generales del ne-
gocio, “el problema es que el escenario de me -
diados de diciembre no era sustancialmente di-
ferente al de comienzos de mes y por lo tanto 
hubiésemos esperado que las nuevas pautas 
entraran en vigencia a partir del 1 de diciembre”.
Considerando que los proveedores nacionales 
aún no se recuperan de la peor crisis que los ha 
afectado en los últimos treinta años, y que como 
contrapartida estas empresas que lideran el 
mercado nacional han reconocido públicamente 
que sus resultados esta temporada serán positi-
vos, incluso más allá de sus expectativas, Ko-
now aseguró que lo esperable era una señal 
potente y oportuna en sus nuevas pautas.
“Creemos que aquí no ha existido una lectura 
adecuada del mercado y de la realidad que en-
frentan los productores y eso de alguna manera 
enturbia una señal que podría  haber sido tre-
mendamente positiva”, sostuvo el dirigente.
Sin perjuicio de lo anterior, el presidente de Fe-
deleche valoró la actitud de Nestlé y Watt’s en 
cuanto a aplicar sus incrementos de $13/litro en 
forma automática a todos sus proveedores, pero 
expresó su pesar por el hecho que esta señal no 
se hubiese replicado en el caso de Soprole, cu-

yo incremento total (en torno a $15 por litro), 
sólo será accesible para aquellos proveedores 
cuyos predios estén libres de leucosis.
“Sólo lamentamos, agregó Konow, que Nestlé y 
Watt’s, en su condición de empresas relevantes, 
no hayan asumido un liderazgo propio y acorde 
a lo que representan en esta materia y tengan 
que haber esperado el anuncio de Soprole para 
dar una señal como ésta a sus proveedores”.
“Adicionalmente, sostuvo el dirigente, Soprole 
ha introducido de manera inédita una diferencia-
ción de precios dentro en la principal zona le-
chera del país (regiones de Los Ríos y de Los 
Lagos), que no ha sido debidamente justificada 
y que ha acentuado las suspicacias en torno al 
origen de la medida”.
No obstante las aprensiones del dirigente frente 
a estos anuncios de incremento en los precios 
de la leche, señaló que esta coyuntura ha servi-
do para reponer en la mesa de trabajo sectorial 
público-privada, el debate en torno a la necesi-
dad de perfeccionar la metodología para deter-
minar los precios pagados a los productores por 
la leche.
“Creemos, añadió el dirigente, que las variables 
que inciden en la determinación del precio de-
ben ser conocidas por todos los actores y deben 
provenir de una base común a consensuar entre 
todos los actores, por ejemplo, en instancias de 
análisis como la Mesa de Transparencia que 
estamos tratando de consolidar como espacio 
de diálogo permanente entre proveedores e in-
dustriales.
“Hoy más que nunca, concluyó el presidente de 
Fedeleche, se hace necesario contar con pautas 
que recojan esta metodología más transparente 
y que a su vez sean de comprensión simple pa-
ra todos los productores y comparables entre sí, 
para que cada proveedor pueda tomar la mejor 
decisión al momento de escoger la planta donde 
venderá su leche, cosa que hoy resulta tremen-
damente compleja”.

Salvaguardias provisionales siguen vigentes

Tras reunirse el 10 de diciembre, la Comisión de Distorsiones 
resolvió solicitar mayores antecedentes acerca de la evolución 
de los precios de la leche pagados a productor y la situación 
de costos de producción de los agricultores.
Esta resolución implica que la salvaguardia provisional de 15% 
vigente desde el 4 de septiembre para las importaciones de 
leche en polvo (entera y descremada) y queso gouda, se man-
tiene operativa a la espera del pronunciamiento de la Comisión 
respecto de su aplicación definitiva hasta por un año o bien su 
levantamiento si estima que las condiciones de mercado ya no 
la hacen necesaria.
Debido a la mantención de las condiciones  que motivaron es-
ta solicitud (en Argentina y Uruguay), Fedeleche ha pedido a la 
Comisión que la sobretasa sea ratificad como definitiva.  

Precios para olvidar

A pesar de las señales dadas 
por la industria láctea al finali-
zar 2009, el precio promedio 
nacional pagado a productor  
cerrará la temporada casi un 
25% por debajo de lo obte-

nido en la campaña 2008.
Entre enero y noviembre el 

promedio real llegó a $152,4/
litro, versus los $202,9/litro
registrados en la temporada 

anterior.
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Estimación de precios leche fresca 
pagados a productor, Enero 2010  ($/Litro)

Planta Productor 1 Productor 2 Productor 3

Danone / Chillán (4) $ 151,2 $ 157,2 $ 158,2

Nestlé / Los Angeles 
(1,4)

$ 160,9 $ 164,4 $ 166,9

Danone
Los Angeles/Angol (4)

$ 150,7 $ 160,7 $ 162,7

Soprole / Los Angeles
(1, 4, 6) 

$ 163,0 $ 165,7 $ 169,2 

Surlat  (1, 4, 5, 6) $ 157,3 $ 160,3 $ 163,8

Watt’s / Loncoche
(1, 2, 4,6)

$ 157,5 $ 161,5 $ 165,0 

Soprole / Temuco
(1,4,6)

$ 159,3 $ 162,5 $ 166,0 

Watt’s / X-XIV Reg.
(1, 2, 4,6)

$ 155,6 $ 159,7 $ 163,0

Nestlé / X Reg. (1,4) $ 157,2 $ 159,7 $ 162,8 

Soprole/X Reg.
(1, 3, 4, 6)

$ 150,8 $ 154,0 $ 157,5 

Mulpulmo (1, 4) $ 150,2 $ 155,2 $ 158,2

Notas: (1)Considera Bono Pabco-Lechero (2)Considera bono de $1,5/litro por pago diferido 
(3)Sólo Xa. Reg. Continental  y XIV Reg. (4) Incluye Bono Desarrollo $1,2/Lt. (5) Máxima bo-
nif. Frío, $7/Lt. (6) Incluye Bono Libre Leucosis
SUPUESTOS: Productor 1: 500.000 Lts./año; Productor 2: 1.250.000 Lts./año; Productor 
3: 3.000.000 Lts./año.
Características compartidas: Grasa: 3,6%; Proteína: 3,25%; Células Somáticas: 250.000;  
UFC: 20.000; Libres de Brucelosis y TBC; estanque propio. 

Soprole XIV Reg.
(1, 4, 6)

$ 155,9 $ 159,1 $ 162,6

Pauta rige desde

23/Dic/2009

16/Dic/2009

23/Dic/2009

15/Dic/2009

01/Ene/2010

16/Dic/2009

15/Dic/2009

16/Dic/2009

15/Dic/2009

16/Dic/2009

15/Dic/2009

01/Ene/2010

Ventas lácteas 
en alza

Un 8,8% crecieron 
las ventas de produc-
tos lácteos en el mer-
cado interno durante 
el mes de octubre de 
2009, comparado con 
igual mes de 2008. 
Las ventas totales 
(mercado interno y 
exportaciones) subie-
ron en 5,7% en el 
mismo mes.

 (Fuente: Sofofa)

Comercio Exterior

US$113 millones 
acumulaban las ex-
portaciones lácteas 

entre enero y octubre 
de este año, cifra que 
representa una caída 
de 41% respecto de 
la temporada ante-

rior.
En volumen, estas 
exportaciones equi-
valen a 230 millo-
nes de litros de 
leche (menores en 
26% a lo registrado 

en  2008) y represen-
tan el 16% de la 

recepción nacio-
nal.  

Precios internacionales razonables 

De acuerdo con el último informe del Departamento de 
Agricultura de Estados Unidos (25 diciembre 2009), 
los precios de los principales commodities lácteos se 
mantienen en niveles razonables y muy superiores a 
los de inicios de temporada.
La leche en polvo descremada  alcanzó máximos de 
US$ 3.600/Ton. en Oceanía y US$ 3000/Ton. en Eu-
ropa. Para la leche en polvo entera se registraron pre-
cios de hasta US$ 3.750/Ton. en el mercado europeo 
y de US$ 3.700/Ton. en Oceanía. El queso cheddar se 
mantuvo en torno a los US$ 4.400/Ton., mientras que 
la mantequilla marcó precios punta de US$ 5.275/Ton.
en Europa y US$ 4.400/Ton. en Oceanía.
En tanto, el último remate de la neocelandesa Fonterra 
(5 enero) registró  transacciones de leche en polvo 
entera a un precio promedio de US$3.309/Ton, que es 
7,1% menor al promedio del remate de hace un mes, 
pero superior en casi un 10% a la subasta de octubre.  

Mercados estratégicos
México sigue siendo el principal destino de nuestras expor-
taciones de quesos al representar un 95% del total de enví-
os nacionales de este producto entre enero y noviembre de 
2009 (8.174 toneladas). En tanto, Venezuela, con un 71%
de participación, ha sido nuestro principal cliente para la le-
che en polvo, que en el mismo periodo registró ventas 
equivalentes a 12.552 toneladas.  

Recepción no levanta cabeza
Faltando sólo la información oficial del mes de diciembre, 
todo indica que la recepción nacional de leche fresca cerrará 
la temporada 2009 con una caída por sobre los dos dígitos. 
El periodo enero-noviembre registró una recepción en planta 
de 1.575 millones de litros, volumen inferior en -11,3% res-
pecto de lo recepcionado en la temporada 2008 (1.776 millo-
nes de litros). Las principales bajas se han registrado en las 
regiones de La Araucanía (-28,7%) y Los Ríos (-17,3%).


